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Storie e visioni della nuova economia

Sirealizzano a Casnigo gli impianti piu avanzati
per il trattamento dell'aria nei reparti produttivi
einambienti industriali. Tecnologia, innovazione,
controllo daremoto ¢ manutenzione predittiva
fanno della Martel leader nel mondo

i tessile, la carta
e I'automotive:
famed'aria pulita
per I'industria4.0

PROGETTARE IMPIANTI
PER AVERE RISPARMI
Ognivalore,ognicoefficienteven-
gonorilevatietrasmessiintempo
reale,gliimpianticomunicanosui
display della dashbord I'anda-
mento dei consumi minuto per
minuto,inogniistanteépossibile
controllareseiparametridell'im-
piantosonoinlineacongliobietti-
vi di efficienza e ottimizzazione
della linea produttiva, diversa-
mentelelineedeigraficieviden-
ziano picchi o crolli del sistema:
sonoalertchescattano,egrazieai
qualiepossibileintervenire tem-
pestivamenteerimediareallacri-
ticita. Gli impianti e i sistemi di
condizionamento,inunambiente
industriale,sonosemprepitele-
mentistrategicisiadell’efficienta-
mento energetico - variabile si-
gnificativadirisparmioedell'im-
pattoambientale - siadiunage-
stioneefficacedellaproduzione.
Massimo Bertocchi,amministra-
toreunicodi Martel,édavantiaun
monitor: scorronoi grafici diun
impiantoinfunzione, verificase
ivaloridelsistemasianocoerenti
con quelli prefissati. Lo sono al

millesimo. «Abbiamo iniziato a

introdurreladiagnosiremotadie-
ci anni fa, ma i tempi non erano
ancoramaturi. Quandoindicavo
ilrisparmioche questisistemiga-
rantivano,in pochissimimicrede-
vano.Ancoraoggisifafaticaacon-
vincere che governaregliimpianti
attraversodatieinformazionidi-
ventaunvantaggiocompetitivo».
Inumerisonoeffettivamenteim-
portanti:sonde,sensori,software,
monitor di ultima generazione
che siinterfacciano e strumenti
elettronicidimonitoraggio: unsi-
stema integrato che consente di
dosareiconsumieavererisparmi
di energia elettrica fino a oltre il

40%,ilminimogarantitoeil30%.

SedeinVal Seriana,aGandino,
la Martel oggi vanta una leader-
shipnellaprogettazione, nellatec-
nologiaadottataeproduzionedi
impiantidicondizionamentoin-
dustrialichetrovaampioriscon-
tronelmondo:i195%deisuoi7,6
milionidifatturato 2018 & all’este-
ro,in 30 Paesi. Ladifferenzasono
forniture a clienti italiani che a
lorovoltaleportanoall’estero. Va-
lori corretti di umidita, indici ri-
spettatidellatemperatura, tasso
di abbattimento del livello delle
polveriperlavorazionispecifiche
sono solo alcuni dei dati e delle
informazionicheisistemiegliim-
piantidicondizionamento Martel
raccolgonoinunaprospettivadi
gestionesecondoil paradigmadi
industria4.0.«Dal2008investia-
moinricercae sviluppo digitale,
ogniannounprodottonuovo. Og-
gi-raccontaBertocchi-giasfidia-
mol'approccioallafabbricaintel-
ligente conl’integrazionedigitale
deinostriimpianticonquellidella
produzione. Unaccessointempo
reale,daqui,daGandinoeperogni
clientecheabbiamonel mondo».

Nella fabbrica della Smart elettrica

soffia tecnologia made in Bergamo

L'innovazione. Sara la Martél a realizzare I'impianto di condizionamento

mssmmm Riparte da Hambach il
futurodell’autoelettricaMerce-
des. E sirimette in moto da quel
piccolocentrofrancese,comun-
queapocomenodiun’accelerata
da Stoccarda, dove nel 1997 il
gruppo tedesco Daimler aveva
inauguratoquellastessafabbrica
d’auto alla presenza di Jacques
Chirace HelmutKohl. Lacrisipe-
rononl’hacomunquerisparmia-
ta.Anchesehasaputoresistere.E
oggiMercedestornaainvestirein
quella“usine”: 500 milionidieuro
perrealizzarelaprimavetturadel
lorocatalogo,unaSmart,comple-
tamenteelettrica. Poisaralavolta
diunSuv.MalaSmartsaraanche
laprimaautotedescadel gruppo
Mercedes-Benzinteramente co-
struitain territorio francese. C'e¢
unaltroprimato:saraun’impresa

GLI IMPIANTI E LE CENTRALI CHE FANNO RESPIRARE

italianaavendereal general con-
tractorlemacchinecheverranno
installatein Mercedes: ¢laMartel
di Gandino. La partnership con
Mercedeséstatastrettaperrealiz-
zarelanuovafabbricaelaMartel
fornira i sistemi di condiziona-
mento progettati e realizzati su
misurapersedicicentraliditrat-
tamentoarianelleunitadiverni-
ciatura. Altaqualitaeaffidabilita
degli impianti Martel erano gia
statisperimentatidaMercedes,e,
orailmonitoraggiocontinuoel’ef-
ficienzadeiconsumidal 25-30%,
iltagliodeicostienergeticiel’in-
novazionedigitaledellamanuten-
zionehannofattoulteriormente
lagrandedifferenzasulmercato.

ConMercedes,infatti,'amore
industriale éscoppiatomolto pri-
ma,dagliimpiantiin Brasilecon-
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ede degli stabilimenti produttivi della Martél a Casnigo

i

fermatopoidallelineein Russia.
Maeéun’alleanzachesiestendea
numerose altre industrie nazio-
nali ed estere, dall’automotive al
tessile,allegno,al settore cartario:
nomeicomeFiat, Gm, Eni, Indu-
striaCartaria Tronchetti (Itc) so-
noconsolidati, perpoirestaresul
territoriobergamasco,conItema
eil Cotonificio Albini, tessile, set-
tore che come quello della carta
ilproblemadell’aspirazionedelle
polveriéessenziale perlaqualita
delprodottoeleliminazionedegli
stop produttivi.
Unufficiodiprogettazionecon
sette tecnicidisegnatori,concom-
petenzechevannodallelettronica
allameccanica, ¢lalevache con-
sente alla Martel di progettare
ogni impianto direttamente in
proprio, arrivando a personaliz-
zarlosullabasedelle differentiesi-
genze produttive del cliente: un
investimentochesirealizzaintre
mesiesiripagainl,5-2annigrazie
airisparmisuiconsumienergeti-
ci. Il programma verde degliim-
pianti Martel viene in soccorso
all’esigenzadiunaresponsabilita
socialedelleimprese sempre pit
ricercataepronunciata. Lacapa-
citapredittivaelamanutenzione

intelligente perché basate su si-
stemidiconnessioneediraccolta
dationline,aiutanoinduedirezio-
nileimprese:unincrementodelle
performancedell'impiantoindu-
strialeeaiutaasviluppareunacul-
turadimiglioramento continuo.
Tecnologia, propriaapparecchia-
tura e un insieme di nuovi stru-
mentidimisurazionedigitaleche
monitoranoegestisconointotale
automazioneiconsumideimoto-
ri:laMartel oggicontaoltre1.035
clientiper2.030impiantiinstalla-
tieunmercatochesepurriferito
agrandidimensioniaziendali, re-
staincrescita,anchealnuovoap-
procciodamanifatturapredittiva.
«L’anno scorso & stato un anno
record —spiega Massimo Bertoc-
chi, Ceodi Martel -,e quest’anno
stiamocrescendoancora,enatu-
ralmentesolo all’estero. Cosiab-
biamo deciso di ampliare la pro-
duzioneediinvestireinunnuovo
capannone. Procederemoanche
anuoveassunzionipergarantire
gliordinichestiamoacquisendo,
maconunasolasperanzadifatto:
che il vero mercato nostro resta
questoattornoallanostrasede,sul
territorio. Equichesideveconso-
lidare il nostro futuro».

Accumulare informazioni senza sprecare energia: il caso Eni

Il progetto dell'Eni ha riguardato tre centrali per il trattamento dell’aria
destinate a mantenere temperatura e umidita per il funzionamento
efficiente delle tre centrali del data center Eni di nuova generazione.

Raffinare I'aria per le cabine di verniciatura Fiat in Brasile

Le centrali di trattamento dell'aria progettate appositamente per I'impiego
nel settore automotive. In questo caso sono state realizzate da Martél per
le cabine verniciatura del nuovo stabilimento produttivo di Fiatin Brasile.

1 fitri per togliere la polvere alla carta di ICT-Foxy
Impiantidiaspirazione e filtrazione di polveri installati nei nuovi
stabilimenti del marchio Foxy a Montargis-Francia e in Spagna: oltre a
depolverare 'ambiente interno abbatte le emissioni verso 'esterno.
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Dipendenti
35 addetti

Il sito web Fatturato Contratti siglati Quota grandi clienti
www.martel.it 7,6 milioni nel 2018 n. 63 per 8,6 milioni di euro n.6 contratti genera 61% del fatturato totale
IL MONITORAGGIO CONTINUO LAPROGETTAZIONE
M rt‘ I EINTEMPO REALE EL'INSTALLAZIONE
a e DEGLI IMPIANTI CONSENTE DIUNIMPIANTO POSSONO

UN RISPARMIO DEI CONSUMI
DIENERGIA ELETTRICA
FINO AL30% L'ANNO

ESSEREREALIZZATIINALMENO
TREMESIEAMMORTIZZATI
INNON PIUDIDUEANNI

ANCHE GLI IMPIANTIDIVENTANO INTELLIGENTI

DAL PROGETTO ALLIMPIANTO OBIETTIVI PRESTABILITI
Marteél sviluppa |'intero progetto Il software alla base della gestione di
diogniimpianto e di ogni sistema ogni impianto confronta
di condizionamento interamente LA MANUTENZIONE PREDITTIVA costantemente

dal proprio ufficio tecnico. Ogni processo degli impianti viene considerato i valori ottenuti (sonde) rispetto ai

Questo passaggio consente come una funzione aziendale e ritenuto valoridesiderati (set-point) eregola i

digarantire risposte personalizzate sulla essenziale per mantenere un vantaggio motoriinmaniera tale cheivalori
base dellerichieste competitivo: in questadirezione desiderati vengano raggiuntie

e di ogni tipologia di esigenza. siinserisce un sistema informatico innovativo mantenuti stabili. Nel contempo
composto da software, sensori elettronici, contiene la velocita dei motori

sistemi di monitoraggio e cruscotti per laraccolta variandola continuamente in base alle
e lettura dei dati e informazioni in tempo reale. variazioni del fabbisogno del reparto e
delle condizioni climatiche esterne.

1 CONSUMI AL MINIMO
Laleva green che viene introdotta
consente di garantire unrisparmio
energetico che mediamente vale

il 30% del consumo annuo (tipico
impianto con uso continuo e salvo
carenze di manutenzione o utilizzo
improprio dell'impianto).

Questo consente al cliente

una lettura effettiva dei consumi

rilevati. Grazie alla gestione IL CUORE DELLAUTOMAZIONE

automatizzata l'impianto ottimizza 1 quadri elettrici dei sistemi Martel dotati di Plc
I'uso dei vari motori in modo (controllore logico programmabile)
daridurreil consumo costituiscona il cuore dell'automazione degli :

al minimo indispensabile. impianti: il software viene infatti sviluppato LA DIAGNOSTICA DEGLI IMPIANTI

internamente, cosi come I'interfaccia utente Il controllo daremoto rientra

del pannello touch-screen. Lo sviluppo interno fraleinnovazioni che un'impresa garantisce

del software di comando e di controllo interminidiservizio relativo alladiagnostica

macchine consente di offrire una totale degliimpianti. Si tratta di unaevoluzione

personalizzazione del processo naturale del vecchio e obsoleto telecontrollo.

di funzionamento in base alle esigenze Ora e possibile ottenere assistenza immediata

riscontrate dagli utilizzatori finali. per ladiagnosi predittiva dei guasti

e garantire I'efficienza delle apparecchiature
evitando interruzionidella linea produttiva.

Mass'i_m.o Bertocchi .
Amministratore unico
di Martel

Innovazione e leva

green:comerispondeil
mercato?

Risponde solo in parte.
Perché il mercatoe
cambiato molto. Non ci
sono piu le piccole imprese
acuicisirivolgevaanche
solodieci annifa. Oggila
produzione e basata su sei
commesse all'anno per
grandi industrie. Tutte
all'estero. In Italiainvece e
rimasto il vuoto.

In questo senso non si &
aperta una occasione in
piv?

Non proprio. Per la nostra
tipologia e forzadi
produzione, per le nostre
caratteristiche e capacita
diseguire e servirell
cliente anche dopo
I'installazione, avremmo
preferito seguire cento
piccole imprese con
medio-piccoli impianti.
Significa anche un minor
rischio imprenditoriale.
Invece ciobbligaauna
maggior diversificazione
diclientela. E questo &
difficilissimo. Nonostante
il fatturato sia perfinoin
crescita.

Tutti guardano alla Cina
come nuovo importante
spazio di shbocco
commerciale...
Assolutamente no. Almeno
per noi, i nostriimpianti
Sono troppo a rischio di
essere copiati. Resta un
mercato difficileele
precedenti esperienze
negative oggi ci fanno
desistere dal rilanciare..

Impianti di condizionamento in collaborazione con Iltema per I’Egitto Intervento di revamping sugli impianti di Albini Group Evitare i fermo-impianti nella lavorazione del tessile
Condizionamento, umidificazione e filtrazione: realizzati in collaborazione ~ Revamping del condizionamento di tre diversi stabilimenti di Albini L'esclusivo sistema Pack Export permette di realizzare centrali
con Itema, si tratta di impianti composti da filtri automatici e tecnologici Group. La sostituzione dei motori ha consentito una riduzione dei particolarmente grandi, installate all'esterno degli stabilimenti

dideumidificazione. Esemplare il sistemadigitale di controllo da remoto. consumi energetici conunrisparmiotrail 40eil 60 %. e completamente progettate ad hoc per i singoli clienti.




